Vyplnény Lean Canvas je povinnou soucasti hodnoceni v ramci “Ceny
primatora”. Tento nastroj umoznuje stru¢né a pfehledné popsat zakladni
aspekty projektu, jako jsou feSené problémy, cilova skupina, hodnotova
nabidka, distribuCni kanaly a finan¢ni model.

ProcC je Lean Canvas dulezity?
- Jasnost myslenky: Pomaha zformulovat klicové prvky projektu a
porozumet jeho podstate.
- Strukturované planovani: Poskytuje uceleny pfehled o cilech,
strategiich a oCekavanych vysledcich projektu.
- Identifikace rizik: Umozruje odhalit potencialni slabiny a rizika
jesté pfed zahajenim realizace.
- Komunikace s porotou: Zaji$tuje, ze kazdy projekt je prezentovan
srovnatelnym zplsobem, coz usnadnuje hodnoceni.
Vyplnény Lean Canvas proto tvofi zakladni ramec, ktery doplriuje
samotna prezentace projektu, a je kliCovym podkladem pro porozuméni
nejen samotné vizi projektu, ale také jeho realizovatelnosti a trznimu
potencialu.

Prezentace projektu

Prezentace ve formatu Pitch Deck je pro vyhodnoceni zasadni, protoze:
« Shrnuje kliéové aspekty projektu: Umozriuje jasné a stru¢né
vysvétlit podstatu projektu, jeho pfinos a zpusob realizace.

« Podporuje srozumitelnost: Pomaha poroté rychle pochopit vas
zamer a vizi.

- Zaujme a presvédéi: Prezentace je vizualnim a argumentacnim
nastrojem, ktery dokaze vzbudit zajem o projekt.

« Standardizuje hodnoceni: VSichni U¢astnici jsou hodnoceni na
zakladé stejnych kritérii, coz umoznuje objektivni srovnani projektu.

« Trénuje klicovou dovednost: Vytvoreni a prezentace Pitch Decku
pfipravuje absolventy na realné situace, kdy budou muset své napady
obhajovat pfed investory, partnery nebo zakazniky.

Tato prezentace tedy neni jen formalni nalezitosti, ale také nastrojem, ktery

pomaha rozvijet prezentacni dovednosti, jasnost mySleni a schopnost

efektivné komunikovat svou myslenku.

Struktura prezentace

Uvodni slide: Nazev projektu a tym

+ Nazev projektu.
* Logo (pokud existuje).



Jména a role ¢len( tymu.
« Kratka véta, ktera vystihuje hlavni myslenku projektu.
Problém
Jaky problém projekt fesSi?
Proc je tento problém dulezity a koho se tyka?
Podlozte tvrzeni fakty nebo statistikami, pokud jsou k dispozici.
Reseni
« Jednoduché a srozumitelné predstaveni navrzeného feseni.
« Jak se liSi od jinych stavajicich feSeni na trhu?
Jaké benefity pfinasi cilovym uzivatelim?
Hodnotova nabidka
Jakou hodnotu projekt pfinasi zakaznikm?
Co je jedine€¢né na vasem projektu (tzv. unikatni prodejni bod)?
Cilova skupina
« Kdo jsou vasi hlavni zakaznici nebo uzivatelé?

Definujte demografii nebo specifické segmenty trhu.
Jaky problém feSite pro tuto konkrétni skupinu?

Trh a pfilezitosti
Jaky je potencial trhu (velikost trhu, trendy)?

Jaky podil na trhu chcete ziskat?
+ Kdo jsou hlavni konkurenti a v ¢em jste lepSi?

Obchodni model
Jak projekt generuje pfijmy? (napf. prodej produktu, pfedplatné,
licen¢ni poplatky)
Pfehled hlavnich nakladu a o¢ekavanych zisk.
Marketing a distribuce
Jakym zpUsobem oslovite cilovou skupinu?
+ Jaké distribucni kanaly planujete vyuzit?
Plan realizace
Klicové milniky projektu a jejich ¢asovy plan.
Jaké zdroje potfebujete k dosazeni téchto cil(?
Zaver
Shrnuti hlavnich bodu projektu.



